
 
บทที ่6 

วเิคราะห์การประยุกต์ใช้เศรษฐกจิพอเพยีงในงานหัตถกรรม 
สาขาศิลปะประดิษฐ์ของจังหวดัเชียงใหม่ 

 
 การวิเคราะห์การประยุกต์ใช้เศรษฐกิจพอเพียงในงานหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์      
ของจังหวดัเชียงใหม่นั้ น เป็นหน่ึงในการวิเคราะห์การประยุกต์ใช้เศรษฐกิจพอเพียงในงาน
หัตถกรรมของจังหวัด เ ชียงใหม่ ท่ี มีโครงการวิจัยภายใต้แผนงานวิจัย อีก  10 โครงการ                     
โดยน าแบบสอบถามไปท าการสัมภาษณ์ผูป้ระกอบการหัตถกรรมศิลปะประดิษฐ์ ซ่ึงคณะผูว้ิจยั
สามารถน าขอ้มูลดงักล่าวมาวเิคราะห์ในประเด็นต่าง ๆ ดงัน้ี 

1.  วิเคราะห์การประยุกต์ใช้เศรษฐกิจพอเพียงในงานหัตถกรรมสาขางานศิลปะประดิษฐ์
ของจงัหวดัเชียงใหม่โดยใชก้ารค านวณหาค่าเฉล่ียร้อยละ 

2.  การวเิคราะห์ตามหลกัเกณฑ ์SWOT Analysis ในการบริหารธุรกิจ 
 

1.  วิเคราะห์การประยุกต์ใช้เศรษฐกิจพอเพียงในงานหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์    
ของจังหวดัเชียงใหม่ 
  การวิเคราะห์การประยุกต์ใชเ้ศรษฐกิจพอเพียงในงานหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ของ
จงัหวดัเชียงใหม่นั้น คณะผูว้จิยัไดใ้ชข้อ้มูลในแบบสอบถามมาวิเคราะห์โดยใชสู้ตรการหาค่าร้อยละ 
เขา้มาช่วยในการวิเคราะห์หัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ของจงัหวดัเชียงใหม่ เพื่อความสะดวก     
ในการสรุปเร่ืองราวเก่ียวกับข้อมูลนั้ น ๆ  จะช่วยท าให้เกิดการวิเคราะห์ข้อมูลถูกต้องดีข้ึน               
ซ่ึงสามารถใชเ้กณฑก์ารหาค่าร้อยละอยา่งง่าย ดงัน้ี  
   

P    =     
n

F 100  
 
 

   เม่ือ         P แทน    ร้อยละ 
          F แทน    ความถ่ีของจ านวนผูป้ระกอบการท่ีตอ้งการ 
          n แทน    จ  านวนกลุ่มตวัอยา่งผูป้ระกอบการหตัถกรรม 
                                       สาขาศิลปะประดิษฐ ์จ านวน 10 ราย 



127 

 

 1.1  เศรษฐกจิพอเพยีงในการผลติสินค้า 
  ประเด็นท่ีน ามาวิเคราะห์การประยุกต์ใช้เศรษฐกิจพอเพียงในการผลิตหัตถกรรม  
ศิลปะประดิษฐ์นั้น จะประกอบไปด้วยการเลือกสรรวตัถุดิบ การจา้งแรงงาน การบริหารจดัการ      
สถานท่ีในการปฏิบติังาน และการออกแบบผลิตภณัฑ ์ซ่ึงมีรายละเอียดดงัต่อไปน้ี 
  1.1.1   การเลอืกสรรวตัถุดิบ 
   ในการเลือกสรรวตัถุดิบของผูป้ระกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์นั้น 
อาจจะมีลกัษณะการเลือกสรรวตัถุดิบท่ีคลา้ยกนั ทั้งน้ีข้ึนอยูก่บัลกัษณะของการผลิตผลิตภณัฑ์ดว้ย 
ซ่ึงสามารถเปรียบเทียบขอ้มูลดงักล่าวไดต้ามตารางท่ี 6.1 
 

รายช่ือกลุ่มตวัอย่างวจิยั 
(ผู้ประกอบการ) 

แหล่งในการซื้อวตัถุดบิทีใ่ช้ในการท างานศิลปะประดษิฐ์ของผู้ประกอบการ 

แหล่งผลติภายนอกชุมชน แหล่งผลติภายในชุมชน ผู้ว่าจ้าง 
1. พนัธ์ศรี  มูลศรี * - - 
2. ศศินา  ป่ินทอง - - - 
3. อุษา   วกิสิตกลุ - - * 
4. ประกอบ  อินยศ - * - 
5. กมุาลี  เลิศวานิกาพร - * - 
6. ประกายแกว้  ปาณะวงค ์ - * - 
7. เมสินี  เทพดา * - - 
8. จ าลองลกัษณ์  ไชยอินทร์ - * - 
9. วรวทิย ์ ซ่ือจริง - * - 
10.ธณัรัศม์ิ โกมลนิธิพงศ ์ - * - 

รวมร้อยละ 20 60 10 
 

ตารางท่ี 6.1 การประยกุตใ์ชเ้ศรษฐกิจพอเพียงในการเลือกสรรวตัถุดิบ 

  จากตารางท่ี 6.1 จะสังเกตได้ว่า ส่วนใหญ่ผูป้ระกอบการซ้ือวตัถุดิบจากแหล่งผลิต
ภายในชุมชนมากท่ีสุดคิดเป็นร้อยละ 60 วตัถุดิบและวสัดุอุปกรณ์ท่ีจดัซ้ือ ไดแ้ก่ ผา้ก ามะหยี่ กระดุม 
นุ่น ใยสังเคราะห์ ฯลฯ โดยซ้ือจากตลาดวโรรส และวสัดุท่ีเหลือใช้ท่ีหาได้จาก จากบ้านและ
ร้านอาหาร เช่น เศษไม ้ฝาขวดน ้ า เปลือกหอย รองลงมาเป็นการซ้ือวตัถุดิบจากแหล่งผลิตภายนอก
ชุมชนคิดเป็นร้อยละ 20 วตัถุดิบท่ีจดัซ้ือ เช่น ดินไทยและดินญ่ีปุ่น ซ่ึงสั่งซ้ือมาจากกรุงเทพฯ และ
เชียงราย ส่วนวตัถุดิบท่ีรับมาจากผูว้่าจ้างคิดเป็นร้อยละ 10 โดยผูป้ระกอบการหัตถกรรมสาขา    
ศิลปะประดิษฐ์คิดเพียงค่าแรงท่ีใช้ในการผลิตเท่านั้ น (ในท่ีน้ียงัมีผูป้ระกอบการคือ คุณศศิภา           
ท่ีไม่ไดใ้หข้อ้มูลวา่มีการจดัซ้ือวตัถุดิบมาจากแหล่งผลิตท่ีใด) สามารถแจกแจงไดด้งัแผนภูมิท่ี 6.1 
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 แผนภูมิท่ี 6.1 แหล่งวตัถุดิบท่ีใชใ้นการผลิตหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 
  1.1.2   การจ้างแรงงานในการผลติหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 
   ในกระบวนการผลิตหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์นั้น มีทั้ งสมาชิกภายใน
ครอบครัว สมาชิกภายในชุมชน หรือลูกจา้ง และสมาชิกภายนอกชุมชน เขา้มาช่วยเหลือในการผลิต 
ซ่ึงสามารถสรุปรายละเอียดไดด้งัตารางท่ี 6.2 
 

 

รายช่ือกลุ่มตวัอย่างวจิยั 
(ผู้ประกอบการ) 

การจ้างแรงงานในการผลติงานหตัถกรรมสาขาศิลปะประดษิฐ์ 
ผลติ 

เพยีงผู้เดยีว 
สมาชิก 

ภายในครอบครัว 
สมาชิก 

ภายในชุมชน 
สมาชิก 

ภายนอกชุมชน 
1. พนัธ์ศรี  มูลศรี - * * - 
2. ศศินา  ป่ินทอง - * * - 
3. อุษา   วกิสิตกลุ - - * - 
4. ประกอบ  อินยศ * - - - 
5. กมุาลี  เลิศวานิกาพร * - - - 
6. ประกายแกว้  ปาณะวงค ์ * - - - 
7. เมสินี  เทพดา - * * - 
8. จ าลองลกัษณ์  ไชยอินทร์ - - * - 
9. วรวทิย ์ ซ่ือจริง * - - - 
10.ธณัรัศม์ิ โกมลนิธิพงศ ์ - * * - 

รวมร้อยละ 40 40 60 0 

 ตารางท่ี 6.2 การจา้งแรงงานในการผลิตหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 
   จากตาราง ท่ี  6 .2  จะ เ ห็นได้ว่าการจ้างแรงงานในการผลิตหัตถกรรมสาขา                
ศิลปะประดิษฐ์นั้น ส่วนใหญ่จะเป็นการจ้างแรงภายในชุมชน คิดเป็นร้อยละ 60 รองลงมาเป็น       
การใช้แรงงานของผูป้ระกอบการเอง และการจา้งแรงงานสมาชิกภายในครอบครัว ซ่ึงมีค่าร้อยละ
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แหล่งผลิตภายนอกชุมชน 

แหล่งผลิตภายในชุมชน 

ผูว้า่จา้ง 
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เท่ากนัคือ ร้อยละ 40 และการจา้งแรงงานสมาชิกภายนอกชุมชนคิดเป็นร้อยละ 0 ตามล าดบั เหตุผล  
ท่ีผูป้ระกอบการจา้งแรงงานภายในครอบครัวและการจา้งแรงงานภายในชุมชนนั้น ก็เป็นเพราะว่า
ประหยดัค่าใช้จ่ายในการจา้งแรงงาน และเป็นการสร้างรายได้ให้กบัคนในชุมชนด้วย ซ่ึงขอ้มูล
เปรียบเทียบค่าร้อยละของการจา้งแรงงานท่ีสอดคลอ้งกบัเศรษฐกิจพอเพียง ดงัแผนภูมิท่ี 6.2 ดงัน้ี 
 

 

แผนภูมิท่ี 6.2 การจา้งแรงงานในการผลิตหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ ์
  1.1.3   การบริหารจัดการสถานทีใ่นการปฏิบัติงาน  
   ในการบริหารจดัการสถานท่ีในการปฏิบติังานของผูป้ระกอบการหัตถกรรม
สาขาศิลปะประดิษฐ์นั้ นได้มีการจัดสรรสถานท่ีท่ีใช้ในการปฏิบัติงาน เพื่อแสดงให้เห็นถึง              
ความสอดคลอ้งกบัแนวคิดเศรษฐกิจพอเพียง ดงัตารางท่ี 6.3 ดงัน้ี 
 

 

รายช่ือกลุ่มตวัอย่างวจิยั 
(ผู้ประกอบการ) 

สถานทีใ่นการผลติผลติภณัฑ์งานศิลปะประดษิฐ์ 
บ้าน สถานทีข่องกลุ่ม สถานทีข่องผู้ว่างจ้าง การเช่าสถานที ่

ในการผลติ 
1. พนัธ์ศรี  มูลศรี * - - - 
2. ศศินา  ป่ินทอง * - - - 
3. อุษา   วกิสิตกลุ * - - - 
4. ประกอบ  อินยศ * - - - 
5. กมุาลี  เลิศวานิกาพร * - - - 
6. ประกายแกว้  ปาณะวงค ์ * - - - 
7. เมสินี  เทพดา * - - - 
8. จ าลองลกัษณ์  ไชยอินทร์ * - - - 
9. วรวทิย ์ ซ่ือจริง * - - - 
10.ธณัรัศม์ิ โกมลนิธิพงศ ์ * - - - 

รวมร้อยละ 100 0 0 0 

ตารางท่ี 6.3 การบริหารสถานท่ีในการปฏิบติังานหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 
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  จากตารางท่ี 6.3 จะเห็นไดว้่า ผูป้ระกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ทั้งหมด 
เลือกใชบ้า้นเป็นสถานท่ีปฏิบติังาน คิดเป็นร้อยละ 100 ส่วนการใชส้ถานท่ีของกลุ่ม การใชส้ถานท่ี
ของผูว้่าจา้ง และการเช่าสถานท่ีในการผลิต คิดเป็นร้อยละ 0 ตามล าดบั สาเหตุท่ีผูป้ระกอบการ
หัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ เลือกใช้สถานท่ีปฏิบัติงานท่ีบา้น เพราะว่าสามารถลดภาระของ     
การลงทุนในการจัดหาสถานท่ีท่ีใช้การผลิตและการจ าหน่ายผลิตภัณฑ์หัตถกรรมสาขา              
ศิลปะประดิษฐ์ ทั้งในเร่ืองของการเช่าสถานท่ี และสะดวกต่อการจดัหาหรือจดัเก็บวตัถุดิบ อุปกรณ์
ต่าง ๆ โดยหลกัแนวคิดของผูป้ระกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ส่วนใหญ่ มีแนวโน้ม        
ท่ีสอดคล้องกบัเศรษฐกิจพอเพียง เพราะเป็นการใช้ทุนของตนเองท่ีมีอยู่ให้เกิดประโยชน์สูงสุด 
ตลอดจนการใช้สอยพื้นท่ีท่ีได้ประโยชน์มากท่ีสุด ซ่ึงในท่ีน้ีจะเป็นการเปรียบเทียบสถานท่ี            
ในการบริหารงานของผูป้ระกอบการหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ ์ดงัแผนภูมิท่ี 6.3 ดงัน้ี 

 

   

 แผนภูมิท่ี 6.3 สถานท่ีในการปฏิบติังานของผูป้ระกอบการหตัถกรรม 
                                            สาขาศิลปะประดิษฐ ์
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การเช่าสถานท่ีในการผลิต 
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   1.1.5   การออกแบบผลติภัณฑ์ของผู้ประกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์               
   การออกแบบผลิตภณัฑ์คือ กระบวนการท่ีส าคญัของการผลิตหัตถกรรมสาขา
ศิลปะประดิษฐ์ โดยการออกแบบนั้ นต้องใช้ความรู้ ความคิดสร้างสรรค์ มาประกอบกัน                
เพื่อสร้างสรรค์ผลิตภณัฑ์ ใหม่ ๆ ตรงกบัความตอ้งการของผูบ้ริโภคและทอ้งตลาดให้ไดม้ากท่ีสุด 
ดงัตารางท่ี 6.4 
 

 

รายช่ือกลุ่มตวัอย่างวจิยั 
(ผู้ประกอบการ) 

การออกแบบผลติภณัฑ์ของผู้ประกอบการหัตถกรรมผ้าทอ 
ผู้ว่าจ้าง 

ออกแบบให้ผลติ 
ออกแบบโดย               
ได้ข้อเสนอแนะ         
จากผู้ว่าจ้าง 

คดิค้นแบบเอง
ทั้งหมด 

 

อืน่ ๆ  

1. พนัธ์ศรี  มูลศรี * - * - 
2. ศศินา  ป่ินทอง - - - * 
3. อุษา   วกิสิตกลุ - - * - 
4. ประกอบ  อินยศ - - * - 
5. กมุาลี  เลิศวานิกาพร - - * - 
6. ประกายแกว้  ปาณะวงค ์ - - - * 
7. เมสินี  เทพดา - - * - 
8. จ าลองลกัษณ์  ไชยอินทร์ - - * - 
9. วรวทิย ์ ซ่ือจริง - - - - 
10.ธณัรัศม์ิ โกมลนิธิพงศ ์ * - * * 

รวมร้อยละ 20 0 70 30 

 ตารางท่ี 6.4 การออกแบบผลิตภณัฑข์องผูป้ระกอบการหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 
 

  จากตารางท่ี 6.4 จะเห็นไดว้่าในการออกแบบผลิตภณัฑ์ของผูป้ระกอบการหัตถกรรม
สาขาศิลปะประดิษฐ์เป็นการออกแบบผลิตภณัฑ์ตามแบบท่ีคิดค้นเองทั้งหมดคิดเป็นร้อยละ 70      
โดยในการคิดค้นแบบเองนั้ น ผูป้ระกอบการดูจากผลิตภัณฑ์ท่ีได้รับความนิยมจากผู ้บริโภค 
รองลงมาเป็นการออกแบบโดยวิธีอ่ืน ๆ เช่น การออกแบบผลิตภณัฑ์ตามค าแนะน าของผูบ้ริโภค    
คิดเป็นร้อยละ 30 ส่วนใหญ่ผู ้บริโภคจะให้ค  าแนะน าทางด้านสีและรูปแบบของผลิตภัณฑ ์          
ส่วนการออกแบบผลิตภณัฑ์ตามท่ีผูว้า่จา้งออกแบบให้ผลิตนั้น คิดเป็นร้อยละ 20 และการออกแบบ
โดยได้รับค าเสนอแนะจากผูว้่าจา้ง คิดเป็นร้อยละ 0 ตามล าดบั ซ่ึงสามารถแจกแจงเป็นแผนภูมิ
เปรียบเทียบ ดงัแผนภูมิท่ี 6.4 ดงัน้ี 
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แผนภูมิท่ี 6.4 การออกแบบผลิตภณัฑข์องผูป้ระกอบการหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 

 1.2 เศรษฐกจิพอเพยีงกบัการบริหารจัดการการลงทุน 
  ทางด้านการบริหารจัดการด้านลงทุนนั้ น  ผู ้ประกอบการหัตถกรรมสาขา              
ศิลปะประดิษฐ์ มีการบริหารการลงทุนท่ีเน้นความเส่ียงต ่ า และเป็นแนวทางท่ีสอดคล้องกับ            
การประยกุตใ์ชเ้ศรษฐกิจพอเพียงในการบริหารจดัการการลงทุนธุรกิจ ดงัตารางท่ี 6.5 ดงัน้ี 
 

 

รายช่ือกลุ่มตวัอย่างวจิยั 
(ผู้ประกอบการ) 

แหล่งเงนิทุนทีใ่ช้ในการบริหารธุรกจิหัตถกรรมสาขาศิลปะประดษิฐ์ 
เงนิออม
ส่วนตวั 

 

เงนิออม 
ของกลุ่ม 

การเป็น
วทิยากร 

การกู้ยมืเงนิ
จากแหล่ง
เงนิทุน 

เงนิทุนของ 
ผู้ว่าจ้าง 

1. พนัธ์ศรี  มูลศรี * - * - - 
2. ศศินา  ป่ินทอง * - - - - 
3. อุษา   วกิสิตกลุ - - - - * 
4. ประกอบ  อินยศ * - - - - 
5. กมุาลี  เลิศวานิกาพร * - - - - 
6. ประกายแกว้  ปาณะวงค ์ * - - - - 
7. เมสินี  เทพดา * - - - - 
8. จ าลองลกัษณ์  ไชยอินทร์ * - - - - 
9. วรวทิย ์ ซ่ือจริง * - - - - 
10.ธณัรัศม์ิ โกมลนิธิพงศ ์ * - - - - 

รวมร้อยละ 90 0 10 0 10 

 ตารางท่ี 6.5 แหล่งเงินทุนท่ีใชใ้นการบริหารธุรกิจหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 
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การออกแบบผลติภัณฑ์หัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 

ผูว้า่จา้งออกแบบใหผ้ลิต 

ออกแบบโดยไดข้อ้เสนอแนะจากผูว้า่จา้ง 

คิดคน้แบบเองทั้งหมด 

อ่ืน ๆ  
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   จากตารางท่ี 6.5 จะเห็นไดว้า่ส่วนใหญ่แหล่งเงินทุนท่ีใชใ้นการบริหารธุรกิจหตัถกรรม
สาขาศิลปะประดิษฐ์มาจากเงินออมส่วนตัว ถึงร้อยละ 90 เน่ืองจากผูป้ระกอบการส่วนใหญ่              
มีการน าเอาแนวคิดปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียงท่ีว่า พอประมาณ มาประยุกต์ใช้ให้เขา้กบัแนวทาง    
การด า เนินชีวิต และการด า เนินธุรกิจของแต่ละคนได้เป็นอย่างดี ท าให้สามารถวางแผน                  
ในการด ารงชีวิต และการประกอบอาชีพได้อย่างถูกตอ้งและเหมาะสม ดงันั้นการออมทรัพยถื์อว่า
เป็นพื้นฐานของคนไทยท่ีมีความพอเพียงอยู่ในตัว รองลงมาเป็นเงินทุนของผู ้ว่าจ้างและ               
เงินทุนจากการเป็นวิทยากร คิดเป็นร้อยละ 10 การท่ีผูว้่าจา้งเป็นคนลงทุนในการผลิตผลิตภณัฑ์
ใหแ้ก่ผูป้ระกอบการนั้น ท าให้ผูป้ระกอบการสามารถลดต้นทุนทางดา้นการผลิต และลดความเส่ียง
ทางด้านการลงทุนของผูป้ระกอบการไปได้อีกทางหน่ึง ส าหรับแหล่งเงินทุนท่ีมาจากเงินออม      
ของกลุ่ม และการกู้เงินจากแหล่งกองทุนกู้เงินทั้งส่วนภาครัฐและเอกชนนั้น มีค่าเป็นร้อยละ 0 
เน่ืองจากผูป้ระกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ส่วนใหญ่ มีความคิดเห็นว่าการกู้ยืมเงิน     
จากแหล่งต่าง ๆ นั้ น เป็นส่ิงท่ีไม่ควรกระท า มีความเส่ียงสูง และต้องแบกรับภาระหน้ีสิน              
ส าหรับแหล่งเงินทุนท่ีใช้ในการบริหารธุรกิจหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ สามารถแจกแจง                        
ในแผนภูมิท่ี 6.5 ดงัน้ี 
 

 
 แผนภูมิท่ี 6.5 แหล่งเงินทุนท่ีใชใ้นการบริหารธุรกิจหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 
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แหล่งเงนิทุนของหัตถกรรมสาขาศิลปะประดษิฐ์ 

เงินออมส่วนตวั 

เงินออมของกลุ่ม 

การเป็นวิทยากร 

การกูย้มืเงินจากแหล่งเงินทุน 

เงินทุนของผูว้า่จา้ง 
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1.3 เศรษฐกจิพอเพยีงกบัการบริหารจัดการตลาด 
  ประเด็นท่ีน ามาวิเคราะห์การประยุกต์ใช้เศรษฐกิจพอเพียงกับการบริหารจัดการ      
ด้านการตลาดนั้ น จะประกอบไปด้วยการประชาสัมพันธ์หัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์         
ช่องทาง  ในการจดัจ าหน่ายหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ และการก าหนดราคาหัตถกรรมสาขา
ศิลปะประดิษฐ ์ซ่ึงมีรายละเอียดดงัต่อไปน้ี 
  1.3.1   การประชาสัมพนัธ์หัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์  
   กิจกรรมทางการตลาดท่ีถือว่ามีความจ าเป็นและส าคญัส าหรับผูป้ระกอบการ
หัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ ทุกคนคือ การท าประชาสัมพันธ์ผลิตภัณฑ์ โดยในการท า
ประชาสัมพันธ์นั้ น มีว ัตถุประสงค์เพื่อท าให้ผลิตภัณฑ์เป็นท่ี รู้จักมากยิ่ง ข้ึน ไม่ว่าจะเป็น                        
ตวัผลิตภณัฑ์เอง ด้านตราสินคา้ และบรรจุภณัฑ์ ฯลฯ เป็นตน้ โดยในการท าประชาสัมพนัธ์ของ
ผูป้ระกอบการนั้น ในท่ีน้ีจะเป็นการเปรียบเทียบขอ้มูลเก่ียวกบัการประชาสัมพนัธ์เพื่อจดัจ าหน่าย
ของผูป้ระกอบการท่ีสอดคลอ้งกบัแนวคิดเศรษฐกิจพอเพียง ดงัตารางท่ี 6.6  

 

รายช่ือกลุ่มตวัอย่างวจิยั 
(ผู้ประกอบการ) 

การประชาสัมพนัธ์ของผู้ประกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดษิฐ์ 
 

ส่ือส่ิงพมิพ์ 
งานแสดง
สินค้าต่าง ๆ 

ตลาดนัด
หรือถนน
คนเดนิ 

 

ส่ือออนไลน์ 
 

อืน่ ๆ 

1. พนัธ์ศรี  มูลศรี * - - - - 
2. ศศินา  ป่ินทอง - - * - - 
3. อุษา   วกิสิตกลุ - - - - - 
4. ประกอบ  อินยศ - - * - - 
5. กมุาลี  เลิศวานิกาพร - - * - - 
6. ประกายแกว้  ปาณะวงค ์ - - * - - 
7. เมสินี  เทพดา * - - - * 
8. จ าลองลกัษณ์  ไชยอินทร์ - - * * - 
9. วรวทิย ์ ซ่ือจริง - - * - - 
10.ธณัรัศม์ิ โกมลนิธิพงศ ์ - * * - - 

รวมร้อยละ 20 10 70 10 10 

 ตารางท่ี 6.6 การประชาสัมพนัธ์ของผูป้ระกอบการหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 
  

  จากตารางท่ี  6 .6 จะเห็นได้ว่าผู ้ประกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ ์                 
มีการประชาสัมพนัธ์สินคา้ผ่านทางตลาดนดัหรือถนนคนเดิน ซ่ึงมีถึงร้อยละ 70 รองลงมาจะเป็น   
การประชาสัมพนัธ์ทางส่ือส่ิงพิมพ์ เช่น นิตยสาร ใบปลิว แผ่นพบั คิดเป็นร้อยละ 20 ส าหรับ               
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การประชาสัมพนัธ์ทางส่ือออนไลน์ (facebook หรือ  hi-5) การประชาสัมพนัธ์ตามงานแสดงสินคา้
ต่าง ๆ และการประชาสัมพันธ์ทางด้านอ่ืน ๆ เช่น ส่ือวิทยุ มีค่าร้อยละเท่ากันคือ ร้อยละ 10            
เม่ือสอบถามผูป้ระกอบหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ท าให้ทราบว่า เหตุผลท่ีเลือกน าสินคา้ไป
ประชาสัมพัน ธ์ผ่ านทาง ส่ือออนไล น์นั้ นไม่ ต้อง เ สี ยค่ า ใช้ จ่ า ย เลย  เพราะในปัจ จุบัน                        
โลกทางเทคโนโลยีเปิดกวา้งส าหรับทุกคน ท าให้ชีวิตของทุกคนสามารถรับรู้ข่าวสารต่าง ๆ           
ไดอ้ยา่งง่ายและสะดวกรวดเร็วข้ึน และการน าผลิตภณัฑ์ไปจดัแสดงท่ีถนนคนเดิน จะเสียค่าใชจ่้าย
เป็นค่าเช่าท่ีเท่านั้น และยงัเสียค่าใช้จ่ายน้อยกวา่การใช้ส่ือส่ิงพิมพเ์สียอีก ตลอดจนผูป้ระกอบการ   
คิดว่าในยุคเศรษฐกิจท่ีมีการแปรผนัอยู่ตลอดเวลาอย่างน้ี ส่ิงไหนท่ีควรจะประหยดัไดก้็ควรจะท า 
เพื่อให้สอดคลอ้งกบัหลกัปรัชญาเศรษฐกิจพอเพียงท่ีท าให้ผูป้ระกอบการรู้จกัการพอประมาณและ
พออยูพ่อกิน (ส าหรับคุณอุษา จะไม่มีการประชาสัมพนัธ์ผลิตภณัฑ์ เพราะลูกคา้จะมาซ้ือถึงสถานท่ี
ผลิต) สามารถแจกแจงเป็นแผนภูมิท่ี 6.6  ดงัน้ี 

 
 แผนภูมิท่ี 6.6 การประชาสัมพนัธ์ของผูป้ระกอบการหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 

 

  1.3.2 ช่องทางในการจัดจ าหน่ายหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 
   ส าหรับช่องทางในการจัดจ าหน่ายของผู ้ประกอบการหัตถกรรมสาขา         
ศิลปะประดิษฐ์นั้ น มีการใช้ช่องทางในการจัดจ าหน่ายอยู่หลายทางด้วยกัน ซ่ึงในท่ีน้ีจะเป็น                    
การเปรียบเทียบข้อมูลเ ก่ียวกับลักษณะของการกระจายสินค้าจากผู ้ผลิตหัตถกรรมสาขา             
ศิลปะประดิษฐ์ไปสู่ผูบ้ริโภค โดยการน าเอาหลกัปรัชญาแนวคิดเศรษฐกิจพอเพียงเขา้มาประยุกต ์  
ใชด้ว้ย ดงัตารางท่ี 6.7 
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ส่ือส่ิงพิมพ ์

งานแสดงสินคา้ต่าง ๆ 

ตลาดนดัหรือถนนคนเดิน 

ส่ือออนไลน์ 

อ่ืน ๆ 
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รายช่ือกลุ่มตวัอย่างวจิยั 
(ผู้ประกอบการ) 

แหล่งในการกระจายผลติภัณฑ์หตัถกรรมสาขาศิลปะประดษิฐ์ 
ร้านค้า

ผู้ประกอบการ 
ตวัแทน
จ าหน่าย 

ทางส่ือ
อเิลก็ทรอนกิส์ 

 

ถนนคนเดนิ 
 

อืน่ ๆ 

1. พนัธ์ศรี  มูลศรี * * - - - 
2. ศศินา  ป่ินทอง * * - - - 
3. อุษา   วกิสิตกลุ - - - - * 
4. ประกอบ  อินยศ - - - * - 
5. กมุาลี  เลิศวานิกาพร - - - * - 
6. ประกายแกว้  ปาณะวงค ์ - - - * - 
7. เมสินี  เทพดา * * - - * 
8. จ าลองลกัษณ์  ไชยอินทร์ - - - * - 
9. วรวทิย ์ ซ่ือจริง - - - * - 
10.ธณัรัศม์ิ โกมลนิธิพงศ ์ - - - * * 

รวมร้อยละ 30 30 0 60 30 

  ตารางท่ี 6.7 ช่องทางในการจดัจ าหน่ายของผูป้ระกอบการ 
                                         หตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 
  จากตารางท่ี  6 .7 จะเห็นได้ว่าผู ้ประกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์                 
ใช้ช่องทางในการจดัจ าหน่ายท่ีตลาดนัดหรือถนนคนเดินมากท่ีสุดคือ ร้อยละ 60 รองลงมาเป็น
ร้านค้าของผู ้ประกอบการ การจัดจ าหน่ายโดยการใช้ตัวแทนจ าหน่าย และการใช้ช่องทาง              
การจดัจ าหน่ายอ่ืน ๆ (พนกังานขาย และลูกคา้มาซ้ือถึงสถานท่ีผลิต) มีค่าร้อยละเท่ากนัคือ ร้อยละ 
30 ส าหรับการจ าหน่ายสินค้าผ่านส่ืออิเล็กทรอนิกส์ไปยังผู ้บริโภคคิดเป็นร้อยละ0 ทั้ ง น้ี
ผู ้ประกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ได้ให้เหตุผลว่า การท่ีเลือกใช้ตลาดนัดหรือ             
ถนนคนเดินเป็นสถานท่ีในการจดัจ าหน่ายผลิตภณัฑ์ เพราะวา่เสียค่าเช่าท่ีไม่มาก และจ านวนผูท่ี้มา
เท่ียวถนนคนเดินมีจ านวนมาก ท าให้สามารถจ าหน่ายสินคา้ได้มากข้ึน ส่วนการเลือกร้านคา้ของ
ตนเองเป็นแหล่งจ าหน่ายผลิตภณัฑ์ เน่ืองจากประหยดัค่าใช้จ่ายในการเช่าสถานท่ีในการจ าหน่าย
สินคา้ สถานท่ีในการผลิตสินคา้อยูใ่นสะดวกต่อการจดัเก็บผลิตภณัฑ์ท่ีผลิตเสร็จแลว้ ซ่ึงสอดคลอ้ง
กบัหลักเศรษฐกิจพอเพียงทางด้านการรู้จกัใช้พื้นท่ีท่ีมีอยู่อย่างจ ากัด ให้ได้ประโยชน์มากท่ีสุด     
ส่วนการมีตวัแทนจ าหน่ายเขา้มาช่วยในการกระจายสินค้า ก็เพราะว่าสถาบนัคนกลางสามารถ
แลกเปล่ียนขอ้มูลข่าวสารทางดา้นของราคาสินคา้และปริมาณสินคา้ไดดี้กวา่ผูป้ระกอบการ ส าหรับ
ช่องทางในการจดัจ าหน่ายของผูป้ระกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ สามารถแจกแจงเป็น
แผนภูมิท่ี 6.7  ดงัน้ี 
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แผนภูมิท่ี 6.7 ช่องทางในการจดัจ าหน่ายของผูป้ระกอบการหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ ์

   1.3.3   การก าหนดราคาหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 
   ในการก าหนดราคาผลิตภณัฑน์ั้น ผูป้ระกอบการหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์
ส่วนใหญ่จะเป็นผูก้  าหนดราคาเอง เป็นราคาท่ีมีความยุติธรรม ไม่เอารัดเอาเปรียบต่อผูบ้ริโภค      
และมีความสอดคล้องกับหลักเศรษฐกิจพอเพียง โดยพิจารณาจากปัจจัยหลาย ๆ ด้านรวมกัน           
ซ่ึงสามารถอธิบายไดต้ามดงัตารางท่ี 6.8   
 

 

รายช่ือกลุ่มตวัอย่างวจิยั 
(ผู้ประกอบการ) 

ปัจจัยท่ีใช้ในการก าหนดราคาสินค้าของผู้ประกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดษิฐ์ 
ต้นทุน
ราคา
สินค้า 

ราคาขาย
ของคู่
แข่งขัน 

ดุลยภาพ  
ผู้ซ้ือและ
ผู้ขาย 

ความต้องการ    
ของท้องตลาด 

ก าลงัซ้ือ   
ของลูกค้า 

คุณภาพ
สินค้า 

 

อืน่ ๆ 

1. พนัธ์ศรี  มูลศรี * - - - * * * 
2. ศศินา  ป่ินทอง * * - - * - - 
3. อุษา   วกิสิตกลุ - - - - - - - 
4. ประกอบ  อินยศ * - - - - - * 
5. กมุาลี  เลิศวานิกาพร * - - - - - * 
6. ประกายแกว้  ปาณะวงค ์ * * - - - - - 
7. เมสินี  เทพดา * - - - - - - 
8. จ าลองลกัษณ์  ไชยอินทร์ - - - - - - - 
9. วรวทิย ์ ซ่ือจริง - - - - - - - 
10.ธณัรัศม์ิ โกมลนิธิพงศ ์ * - * * - * - 

รวมร้อยละ 70 20 10 10 20 20 30 
  ตารางท่ี 6.8 ปัจจยัท่ีใชใ้นการก าหนดราคาของผูป้ระกอบการ 
                                         หตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 
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แหล่งในการกระจายผลติภัณฑ์หตัถกรรมสาขาศิลปะประดษิฐ์ 

ร้านคา้ผูป้ระกอบการ 

ตวัแทนจ าหน่าย 

ทางส่ืออิเล็กทรอนิกส์ 

ถนนคนเดิน 

อ่ืน ๆ 
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  จากตารางท่ี 6.8 จะเห็นว่าในการก าหนดราคาของผูป้ระกอบการหัตถกรรมสาขา  
ศิลปะประดิษฐ์เป็นผู ้ก  าหนดราคาเอง โดยพิจารณาจากต้นทุนราคาสินค้า คิดเป็นร้อยละ 70 
รองลงมาเป็นการก าหนดราคาแบบอ่ืน ๆ คิดเป็นร้อยละ 30 ซ่ึงอาจจะพิจารณาจากค่าแรง ค่าวสัดุ
และความยากง่ายในการผลิตสินคา้ ส าหรับการก าหนดราคาโดยพิจารณาจากก าลงัซ้ือของลูกคา้ 
ราคาขายของคู่แข่งขนั และคุณภาพของสินคา้ มีค่าเท่ากันคือ ร้อยละ 20 ส่วนด้านดุลยภาพของ        
ผูซ้ื้อผูข้าย และความต้องการของท้องตลาด มีค่าร้อยละเท่ากันคือ ร้อยละ 10 (ส าหรับคุณอุษา         
คุณจ าลองลักษณ์ และคุณวรวิทย์ ไม่ได้ให้ข้อมูลเก่ียวกับการก าหนดราคาของผลิตภัณฑ์)                
ซ่ึงในการก าหนดราคาของผู ้ประกอบการนั้ น ใช้วิธีการก าหนดราคาสินค้าท่ีมีความซ่ือตรง             
ไม่ เบียดเบียนผู ้บริโภค เป็นราคาท่ีมีความถูกต้องและความเหมาะสมกับสภาวะเศรษฐกิจ                
อยูบ่นพื้นฐานของความพอประมาณ ซ่ึงสามารถแจกแจงไดต้ามแผนภูมิท่ี 6.8 

 
 แผนภูมิท่ี 6.8 ปัจจยัท่ีใชใ้นการก าหนดราคาของผูป้ระกอบการ 
                                            หตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ ์

 

  1.4  เศรษฐกจิพอเพยีงกบัการถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชน 
        ในการถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชนของผูป้ระกอบการหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์

ของแต่ละบุคคล อาจมีความคลา้ยคลึงกนัหรือแตกต่างกนั โดยผูว้ิจยัไดร้วบรวมการน าเอาปรัชญา
แนวคิดเศรษฐกิจพอเพียงมาประยกุตใ์ชใ้นการถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชนของผูป้ระกอบการหตัถกรรม
สาขาศิลปะประดิษฐ์ของแต่ละบุคคล ดงัตารางท่ี 6.9  
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ปัจจยัในการก าหนดราคาผลติภณัฑ์หตัถกรรมสาขาศิลปะประดษิฐ์ 

ตน้ทุนราคาสินคา้ 

ราคาขายของคู่แข่งขนั 

ดุลยภาพผูซ้ื้อและผูข้าย 

ความตอ้งการของทอ้งตลาด 

ก าลงัซ้ือของลูกคา้ 

คุณภาพสินคา้ 

อ่ืน ๆ 



139 

 

ผู้ประกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ การถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชน 
1. คุณพนัธ์ศรี  มูลศรี จากการท่ีได้ท าการสัมภาษณ์ผูป้ระกอบการ   

ท าให้ทราบว่า แนวทางในการถ่ายทอดความรู้
ทางด้านงานหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์             
สู่ชุมชนคือ ผูป้ระกอบการใช้สถานท่ีบา้นเป็น
แหล่งศึกษาดูงานและฝึกอบรมให้แก่นักเรียน 
นักศึกษา และบุคคลทั่วไปท่ีสนใจในการ       
ป้ันดินเป็นรูปต่าง ๆ โดยผูป้ระกอบการเป็น      
ผูอ้บรมดว้ยตนเอง และเม่ือผูท่ี้สนใจมีขอ้สงสัย
เก่ียวกบัสินคา้ ผูป้ระกอบการมีความยินดีท่ีจะ
ใหข้อ้มูลเหล่านั้น ดว้ยความเตม็ใจ 

2. คุณศศินา  ป่ินทอง ในเร่ืองของแนวทางในการถ่ายทอดความรู้
ทางด้านงานหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์     
สู่ชุมชนนั้น คุณศศินา กล่าวว่า เน่ืองจากเป็น
สถานประกอบการขนาดเล็กเท่านั้น จึงยงัไม่มี
การถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชน แต่ถา้มีผูท่ี้สนใจมา
สอบถามข้อมูลเก่ียวกับสินค้า คุณศศินายินดี       
ท่ีจะตอบทุกค าถาม 

3. คุณอุษา   วกิสิตกุล คุณอุษา กล่าวว่า แนวทางในการถ่ายทอด
ความรู้ทางด้านงานหัตถกรรมสาขาศิลปะ
ประดิษฐ์ สู่ ชุมชนนั้ น จึงย ังไม่ มี  แต่จะเป็น     
การจดัอบรมใหผู้ท่ี้สนใจในการประกอบอาชีพ
น้ีมากกวา่ 

4. คุณประกอบ  อินยศ คุณประกอบ กล่าวถึงแนวทางในการถ่ายทอด
ความรู้ทางด้านงานหัตถกรรมสู่ชุมชนของ
ธุ ร กิ จตน เองไว้ว่ า  เ น่ื องจากการท า ง าน
หัตถกรรมของตนเอง เป็นการใช้เวลาว่างให้
เป็นประโยชน์ ดงันั้นในเร่ืองของการถ่ายทอด
ความรู้สู่ชุมชนยังไม่ มี แต่ถ้ามีผู ้ท่ีสนใจมา
สอบถามขอ้มูล ก็ยนิดีท่ีจะตอบทุกค าถาม 
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ผู้ประกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ การถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชน 
5. คุณกุมาลี  เลิศวานิกาพร คุณกุมาลี ไดก้ล่าวถึงแนวทางในการถ่ายทอด

ความรู้ทางด้านงานหัตถกรรมสาขาศิลปะ
ประดิษฐ์ สู่ ชุ มชนของ ธุร กิ จตน เองไว้ว่ า 
เน่ืองจากการท างานหัตถกรรมของตนเอง        
มีการท างานเพียงคนเดียว ดงันั้นการถ่ายทอด
ความ รู้ สู่ ชุมชนยังไม่ มี  แ ต่ถ้า มีผู ้สนใจมา
สอบถามขอ้มูลผลิตภณัฑ์ก็มีความยินดีท่ีจะให้
ความรู้เหล่านั้น 

6. คุณประกายแกว้  ปาณะวงค ์ จากการสัมภาษณ์ผูป้ระกอบการ ท าให้ทราบวา่ 
คุณประกายแกว้ ยงัไม่ไดมี้การถ่ายทอดความรู้
ทางด้านหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์แก่
ชุมชน เ น่ืองจากท างานเฉพาะในกลุ่มของ
ผูป้ระกอบการเอง แต่ถ้ามีผูส้นใจมาสอบถาม
เก่ียวกบัขอ้มูลสินคา้ คุณประกายแกว้จะเต็มใจ
ตอบค าถามทุกค าถาม  

7. คุณเมสินี  เทพดา ในเร่ืองของแนวทางในการถ่ายทอดความรู้
ทางด้านงานหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์            
สู่ชุมชนนั้น คุณเมสินี กล่าวว่า เน่ืองจากเป็น
การท างานภายในกลุ่มของผู ้ประกอบการ
เท่านั้น จึงยงัไม่มีการถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชน 
แต่ถ้ามีผู ้ท่ีสนใจมาสอบถามข้อมูลเก่ียวกับ
สินคา้ คุณเมสินีท่ีจะตอบทุกค าถาม 

8. คุณจ าลองลกัษณ์  ไชยอินทร์ จากการท่ีผู ้วิจ ัยได้ท าการสอบถามถึงเร่ือง
แนวทางในการถ่ายทอดความรู้ทางด้านงาน
หัตถกรรมเคร่ืองสาขาศิลปะประดิษฐ์สู่ชุมชน 
ท าให้ทราบว่า คุณจ าลองลักษณ์ ย ังไม่ เคย
ถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชน แต่ถ้ามีผู ้สนใจมา
สอบถามขอ้มูลเก่ียวกบัสินคา้ คุณจ าลองลกัษณ์ 
เองก็มีความยนิดีท่ีจะตอบทุกค าถาม  
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ผู้ประกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ การถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชน 
9. คุณวรวทิย ์ ซ่ือจริง จากการสัมภาษณ์ผูป้ระกอบการ ท าให้ทราบวา่ 

ยงัไม่เคยถ่ายทอดความรู้ทางด้านหัตถกรรม
สาขาศิลปะประดิษฐ์สู่ชุมชน แต่บ่อยคร้ังจะมี  
ผูท่ี้สนใจ ไม่วา่จะเป็นนกัเรียน นกัศึกษา บุคคล
ทั่วไป มาสอบถามข้อมูลผลิตภัณฑ์ท่ีท าอยู ่     
คุณวรวิทย์เอง มีความยินดี ท่ีจะให้ค  าตอบ             
ทุกค าถามท่ีผูส้นใจเตรียมมาถาม  

10. คุณธณัรัศม์ิ โกมลนิธิพงศ ์ ในเร่ืองของแนวทางในการถ่ายทอดความรู้
ทางด้านงานหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์            
สู่ชุมชนนั้น คุณธัญรัศม์ิ กล่าววา่ เน่ืองจากเป็น
การท างานในกลุ่มเล็ก ๆ เท่านั้ น จึงยงัไม่มี    
การถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชน แต่ถา้มีผูท่ี้สนใจมา
สอบถามข้อมูลเ ก่ียวกับสินค้า คุณธัญรัศม์ิ              
มีความยนิดีท่ีจะใหร้ายละเอียดขอ้มูลดงักล่าว 

ตารางท่ี 6.9 การถ่ายทอดความรู้สู่ชุมชนของผูป้ระกอบการหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ ์
 

2.   การวเิคราะห์ตามหลกัเกณฑ์ SWOT Analysis ในการบริหารจัดการธุรกจิ 
 การวิเคราะห์ SWOT Analysis เป็นเคร่ืองมือในการประเมินสถานการณ์ซ่ึงช่วย                      
ให้ผู ้ประกอบการหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์  สามารถ ก าหนดจุดแข็งและจุดอ่อน                         
จากสภาพแวดลอ้มภายใน โอกาสและอุปสรรค จากสภาพแวดลอ้มภายนอก ตลอดจนผลกระทบท่ีมี
ศกัยภาพจากปัจจยัเหล่าน้ีต่อการท างานของธุรกิจตนเองได ้ 
 ในการวิเคราะห์ SWOT Analysis ในบทน้ีเป็นการศึกษาเพื่อคน้หาศกัยภาพและช่องทาง     
ในการด าเนินธุรกิจของผูป้ระกอบการหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ ์ดงัตารางท่ี 6.10  
 

การวเิคราะห์  SWOT Analysis รายละเอยีดการวิเคราะห์ SWOT Analysis 

1. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณพนัธ์ศรี  มูลศรี 

จุดแข็ง 
1.ผู ้ประกอบการมีความรู้และความช านาญทางด้าน
หตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์มานาน  
2.สถานท่ีท่ีใชใ้นการผลิตผลิตภณัฑ์อยูใ่กลแ้หล่งชุมชน 
ท าใหส้ามารถกระจายสินคา้ไปยงัผูบ้ริโภคไดง่้าย 
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การวเิคราะห์  SWOT Analysis รายละเอยีดการวิเคราะห์ SWOT Analysis 

1. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณพนัธ์ศรี  มูลศรี 

3.ผูป้ระกอบการมีช่องทางในการจดัจ าหน่ายท่ีแน่นอน
คือ ร้านคา้ของผูป้ระกอบการ และตวัแทนจ าหน่าย 
4.ผลิตภณัฑ์ของผูป้ระกอบการมีความหลากหลาย และ
ตอบสนองความตอ้งการของผูบ้ริโภค 
5.ผลิตภณัฑ์ของผูป้ระกอบการได้รับการยอมรับและ
การ รับ รอง คุณภาพมาตรฐานผ ลิตภัณฑ์ ชุ มชน                
จากกระทรวงอุตสาหกรรม 
6.ผูป้ระกอบการมีการประชาสัมพนัธ์ผลิตภัณฑ์ผ่าน
ทางการใชส่ื้อส่ิงพิมพ ์เช่น หนงัสือพิมพ ์
7.เงินลงทุนเร่ิมแรก เป็นเงินลงทุนของผูป้ระกอบการเอง
ทั้งหมด ท าใหไ้ม่มีปัญหาทางดา้นภาระหน้ีสิน 
8.ผู ้ประกอบการมีการส ารวจอัตราการบริโภคของ
ผูบ้ริโภคอยูเ่ป็นประจ า 
9.ผู ้ประกอบการมีแหล่งการศึกษาดูงานและมีการ
ฝึกอบรมให้แก่ผูท่ี้สนใจเขา้มาศึกษาวิธีการป้ันดิน ให้มี
รูปแบบต่าง ๆ เช่น ดอกไม ้
10.ผูป้ระกอบการมีการให้ส่วนลดเงินสดแก่ผูบ้ริโภค    
ท่ีซ้ือผลิตภณัฑค์ราวละมาก ๆ 
11.ราคาผลิตภณัฑ์ของผูป้ระกอบการมีความเหมาะสม
กบัราคาของคู่แข่งขนั 
12.ผูป้ระกอบการมีบรรจุภณัฑส์ าหรับผลิตภณัฑ์ แต่เป็น
บรรจุภณัฑแ์บบง่าย 
จุดอ่อน 
1.บรรจุภัณฑ์ของผูป้ระกอบการเป็นแบบง่าย แต่ขาด
รายละเอียดท่ีตอ้งระบุตามมาตรฐาน 
2.ผูป้ระกอบการไม่มีตราสินคา้เป็นของตนเอง เน่ืองจาก
ตอ้งเสียค่าใชจ่้ายในการด าเนินการค่อนขา้งมาก 
3.ผูป้ระกอบการต้องเสียค่าใช้จ่ายทางด้านต้นทุนสูง 
เพราะตอ้งสั่งซ้ือจากกรุงเทพ และจงัหวดัเชียงราย   
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การวเิคราะห์  SWOT Analysis รายละเอยีดการวิเคราะห์ SWOT Analysis 

1. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณพนัธ์ศรี  มูลศรี 

โอกาส 
1.รัฐบาลมีนโยบายในการส่งเสริมธุรกิจขนาดกลางและ
ขนาดยอ่มอยา่งจริงจงั  
2.ในปัจจุบันมีหน่วยงานทั้ งทางภาครัฐและเอกชน       
เขา้มามีบทบาททางดา้นการช่วยเหลือผูป้ระกอบการมาก
ข้ึน ไม่วา่จะทางดา้นการผลิต หรือการจดัจ าหน่าย 
อุปสรรค 
1.ผูป้ระกอบการมีคู่แข่งขนัในตลาดเดียวกนัเป็นจ านวน
มาก เพราะการท าธุรกิจหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์
ใชเ้งินในการลงทุนไม่มาก 
2.ในปัจจุบนัปัญหาทางด้านการเมือง เศรษฐกิจ และ
สั ง คม  ส่ ง ผลกระทบ ต่อก ระบวนกา รผ ลิ ตของ
ผูป้ระกอบการคือ วตัถุดิบมีราคาท่ีสูงข้ึน และค่าขนส่งก็
มีราคาสูงข้ึนดว้ย 
3 . ผ ลิ ต ภัณฑ์ ส า ม า ร ถ เ ลี ย นแบบไ ด้ ง่ า ย  ท า ใ ห้
ผูป้ระกอบการจ าเป็นต้องสร้างความแตกต่างให้กับ
ผลิตภณัฑ ์

2. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณศศินา  ป่ินทอง 

จุดแข็ง 
1.ผูป้ระกอบการมีความรู้ทางดา้นหตัถกรรมสาขาศิลปะ
ประดิษฐท่ี์ท าอยูม่านาน  
2.สถานท่ีท่ีใชใ้นการผลิตผลิตภณัฑ์อยูใ่กลแ้หล่งชุมชน 
ท าให้สามารถกระจายสินคา้ไปยงัผูบ้ริโภคได้สะดวก
และรวดเร็ว 
3.ผูป้ระกอบการมีช่องทางในการจดัจ าหน่ายท่ีแน่นอน
คือ ร้านค้าของผูป้ระกอบการ ตัวแทนจ าหน่าย และ
พนกังานขาย 
4.ผลิตภัณฑ์ของผูป้ระกอบการมีรูปแบบหลากหลาย
สามารถตอบสนองความตอ้งการของผูบ้ริโภค และ
ผูป้ระกอบการจะผลิตผลิตภณัฑต์ามค าแนะน าของลูกคา้ 
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การวเิคราะห์  SWOT Analysis รายละเอยีดการวิเคราะห์ SWOT Analysis 

2. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณศศินา  ป่ินทอง 

5.ผลิตภณัฑข์องผูป้ระกอบการไดรั้บการรับรองคุณภาพ
มาตรฐานผลิตภณัฑชุ์มชน จากกระทรวงอุตสาหกรรม 
6.ผู ้ประกอบการมีการตรวจสอบคุณภาพผลิตภัณฑ ์    
ก่อนออกจ าหน่ายทุกคร้ัง 
7.เงินลงทุนเร่ิมแรก เป็นเงินลงทุนของผูป้ระกอบการเอง
ทั้งหมด ท าใหไ้ม่ตอ้งแบกรับภาระดา้นหน้ีสิน 
8.ผู ้ประกอบการมีการให้ส่วนลดแก่ผู ้บริโภคท่ี ซ้ือ
ผลิตภณัฑค์ราวละมาก ๆ 
9.ผูป้ระกอบการมีการประชาสัมพนัธ์ผลิตภณัฑ์ผา่นทาง
งานแสดงสินคา้ต่าง ๆ 
10.ผูป้ระกอบการมีบรรจุภณัฑ์ส าหรับผลิตภณัฑ์ แต่จะ
มีการน ามาใชเ้ม่ือออกบูธแสดงสินคา้เท่านั้น 
11.ราคาผลิตภณัฑ์ของผูป้ระกอบการมีความเหมาะสม
กบัราคาของคู่แข่งขนั 
12.ผู ้ประกอบการมีตราสินค้าเป็นของตนเอง ท าให้
ผูบ้ริโภคสามารถจดจ าช่ือไดง่้าย 
จุดอ่อน 
1.ผูป้ระกอบการยงัขาดงบประมาณทางด้านการสร้าง
ตราสินคา้และบรรจุภณัฑ์ 
2.ผูป้ระกอบการไม่มีการส่งเสริมทางการตลาด และมี
การประชาสัมพันธ์ผลิตภัณฑ์ค่อนข้างน้อย ท าให้
ผลิตภณัฑย์งัไม่ค่อยเป็นท่ีรู้จกัของผูบ้ริโภค 
โอกาส 
1. รัฐบาลมีนโยบายในการส่งเสริมธุรกิจขนาดกลางและ
ขนาดย่อมอย่างจริงจงั และในปัจจุบนัมีหน่วยงานทั้ง
ทางภาครัฐและเอกชนเข้ามามีบทบาททางด้านการ
ช่วยเหลือผูป้ระกอบการมากข้ึน ทั้ งทางด้านการผลิต 
การจัดจ าหน่าย การตลาด การจัดหาแหล่งเงินทุน       
การขาย ฯลฯ 
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การวเิคราะห์  SWOT Analysis รายละเอยีดการวิเคราะห์ SWOT Analysis 

2. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณศศินา  ป่ินทอง 

2. ในปัจจุบนักระแสความนิยมทางดา้นสินคา้หน่ึงต าบล
ห น่ึ ง ผ ลิ ตภัณฑ์ ก า ลั ง ม า แ ร ง เ ป็ นโอก าสอัน ดี ท่ี
ผู ้ประกอบการจะน าเสนอผลิตภัณฑ์ใหม่ ๆ ให้แก่
ผูบ้ริโภค 
อุปสรรค 
1. ผู ้ประกอบการมีคู่แข่งขันในตลาดเดียวกัน เป็น
จ านวนมาก เพราะใชเ้งินในการลงทุนไม่มาก  
2. ในปัจจุบนัปัญหาทางดา้นเศรษฐกิจและการเมือง ท า
ใหว้ตัถุดิบมีราคาท่ีสูงข้ึน  
3.ผลิตภณัฑ์ท่ีผูป้ระกอบการผลิตออกมานั้น บางคร้ังท า
ให้ผูบ้ริโภคแยกแยะได้ยาก และผลิตภณัฑ์สามารถท า
การลอกเลียนแบบไดง่้าย 

3. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณอุษา   วกิสิตกุล 

จุดแข็ง 
1.ผูป้ระกอบการมีความรู้ทางดา้นผลิตภณัฑ์หัตถกรรม
สาขาศิลปะประดิษฐท่ี์ท าอยูม่านาน  
2.สถานท่ีในการผลิตผลิตภณัฑ์อยู่ใกลแ้หล่งชุมชน ท า
ให้สามารถกระจายสินคา้ไปยงัผูบ้ริโภคได้อยา่งสะดวก
3.ในการผลิตสินคา้ ผูว้า่จา้งจะเป็นผูล้งทุนท าให้ไม่ตอ้ง
เสียค่าใชจ่้ายในการลงทุน 
4.มีการจดัอบรมทางดา้นการท าผลิตภณัฑ์ให้ผูท่ี้สนใจ
มาฝึกปฏิบติั  ทั้งน้ีเพื่อเป็นการประชาสัมพนัธ์ผลิตภณัฑ์
ของผูป้ระกอบการดว้ย 
5.ราคาผลิตภณัฑเ์หมาะสมกบัทอ้งตลาด 
จุดอ่อน 
1.ผูป้ระกอบการยงัขาดความรู้ความเขา้ใจทางด้านการ
สร้างตราสินคา้และบรรจุภณัฑ์ 
2.ผูป้ระกอบการไม่มีการส่งเสริมทางการตลาดและ     
การส่งเสริมการขาย และมีการประชาสัมพนัธ์ผลิตภณัฑ์
ค่อนขา้งนอ้ย ท าใหผ้ลิตภณัฑย์งัไม่ค่อยเป็นท่ีรู้จกั 
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การวเิคราะห์  SWOT Analysis รายละเอยีดการวิเคราะห์ SWOT Analysis 

3. การวเิคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณอุษา วกิสิตกุล 

3.ผูป้ระกอบการไม่มีร้านจ าหน่ายผลิตภณัฑ์ของตนเอง 
และลูกคา้จะมาซ้ือผลิตภณัฑ์ถึงสถานท่ีผลิตท่ีเป็นบา้น
ของผูป้ระกอบการเท่านั้น 
โอกาส 
1.รัฐบาลมีนโยบายส่งเสริมธุรกิจขนาดกลางและ         
ขนาดยอ่มอยา่งจริงจงั 
2.หน่วยงานทั้งทางภาครัฐและเอกชนเขา้มามีบทบาท
ทางด้านการช่วยเหลือผูป้ระกอบการธุรกิจขนาดกลาง 
และขนาดย่อมมากข้ึน ไม่ว่าจะเป็นทางด้านการผลิต 
ก ารจัด จ าห น่ าย  ก ารตลาด  ฯลฯ  ซ่ึ ง ใน ปัจ จุบัน
ผู ้ประกอบการได้รับความช่วยเหลือจากหน่วยงาน
กระทรวงอุตสาหกรรม และกระทรวงสาธารณสุข 
3.ในปัจจุบันกระแสความนิยมทางด้านผลิตภัณฑ์               
ท่ีไดรั้บการรับรองจากหน่วยงานต่าง ๆ ก าลงัเป็นท่ีนิยม
ของผูบ้ริโภค ดงันั้นจึงเป็นโอกาสท่ีดีของผูป้ระกอบการ
จะน าเสนอผลิตภณัฑ์ใหม่ ๆ ให้แก่ผูบ้ริโภค และท าให้
เกิดผูบ้ริโภครายใหม่ ๆ 
4.ในปัจจุบันกระแสความนิยมทางด้านผลิตภัณฑ ์                
ท่ีไดรั้บการรับรองจากหน่วยงานต่าง ๆ ก าลงัเป็นท่ีนิยม
ของผูบ้ริโภค ดงันั้นจึงเป็นโอกาสท่ีดีของผูป้ระกอบการ
จะน าเสนอผลิตภณัฑใ์หม่ ๆ ใหแ้ก่ผูบ้ริโภค 
อุปสรรค 
1.เน่ืองจากเงินท่ีใช้ในการลงทุนทางด้านหัตถกรรม
สาขาศิลปะประดิษฐ์ไม่มาก จึงท าให้มีคู่แข่งขันทาง
การคา้ในตลาดเดียวกนัเป็นจ านวนมาก  
2.ผู ้บ ริ โภค ไม่ ส าม า รถ แยก แย ะ ผ ลิ ตภัณฑ์ ข อ ง
ผูป้ระกอบการและคู่แข่งขนัได ้
3.ในปัจจุบันปัญหาทางด้านเศรษฐกิจและการเมือง           
ท าใหว้ตัถุดิบมีราคาท่ีสูงข้ึน  
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3. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณอุษา วกิสิตกุล 

4.จุดอ่ิมตวัของผูบ้ริโภค ทางด้านงานหัตถกรรมสาขา
ศิลปะประดิษฐ ์

4. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณประกอบ  อนิยศ 

จุดแข็ง 
1.ผูป้ระกอบการมีความรู้ทางดา้นหตัถกรรมสาขาศิลปะ
ประดิษฐ์ และสามารถน าวสัดุท่ีเหลือใชก้ลบัมาใช้ใหม่ 
2.สถานท่ีท่ีใชใ้นการผลิตผลิตภณัฑ์อยูใ่กลแ้หล่งชุมชน 
ท าให้สามารถกระจายสินคา้ไปยงัผูบ้ริโภคไดง่้าย และ
การจดัหาวตัถุดิบต่าง ๆ ท าไดง่้าย 
3.ผู ้ประกอบการมีช่องทางในการจัดจ าหน่ายและ
ประชาสัมพนัธ์คือ ถนนคนเดิน 
4.ผลิตภัณฑ์ของผูป้ระกอบการมีรูปแบบหลากหลาย 
และตอบสนองความตอ้งการของผูบ้ริโภค 
5.ผูป้ระกอบการมีการส่งเสริมการขายคือ ลดราคาและ
แถมผลิตภณัฑ์ให้กับลูกค้าท่ีมาซ้ือผลิตภณัฑ์คราวละ
มาก ๆ 
6.เงินลงทุนเร่ิมแรก เป็นเงินลงทุนของผูป้ระกอบการเอง
ทั้ งหมด ท าให้ไม่มีปัญหาทางด้านการแบกรับภาระ
หน้ีสิน 
8.ผลิตภณัฑ์ของผูป้ระกอบการมีราคาถูกกว่าคู่แข่งขนั 
ท าใหสิ้นคา้เป็นท่ีตอ้งการของผูบ้ริโภค 
จุดอ่อน 
1.ผูป้ระกอบการไม่มีความรู้ทางดา้นการสร้างตราสินคา้
และการออกแบบบรรจุภณัฑ ์
2.ผู ้ประกอบการไม่สามารถผลิตผลิตภัณฑ์ได้ตาม
ระยะเวลาท่ีผูบ้ริโภคตอ้งการ 
3.รูปแบบผลิตภณัฑไ์ม่ไดรั้บความนิยม 
4.ผูป้ระกอบการมีการประชาสัมพนัธ์ทางดา้นผลิตภณัฑ์
ค่อนขา้งน้อย ท าให้ผูบ้ริโภคไม่ค่อยรู้จกัผลิตภณัฑ์มาก
เท่าใด 
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4. การวเิคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณประกอบ  อนิยศ 

โอกาส 
1.ปัจจุบนัมีการเปิดการค้าเสรีมากข้ึน ท าให้รัฐบาลมี
นโยบายในการส่งเสริมผูป้ระกอบการมากข้ึน 
2.มีหน่วยงานทั้งทางภาครัฐและเอกชนเขา้มามีบทบาท
ทางด้านการให้ค  าปรึกษาทางด้านการประกอบธุรกิจ
มากข้ึน  
อุปสรรค 
1.เหตุการณ์ทางด้านเศรษฐกิจและการเมือง ส่งผล
กระทบต่อกระบวนการผลิต และการซ้ือผลิตภณัฑ์ของ
ผูบ้ริโภค 
2.การประกอบธุรกิจหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ ์        
ท  าไดง่้าย เพราะใชเ้งินทุนไม่มาก 
3.ผูป้ระกอบการมีคู่แข่งขนัทางดา้นการคา้เป็นจ านวน
มากในตลาดเดียวกนั 

5. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณกุมาล ี เลศิวานิกาพร 

จุดแข็ง 
1.ผู ้ประกอบการมีความรู้และความช านาญทางด้าน
หตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์มานาน  
2.สถานท่ีท่ีใชใ้นการผลิตผลิตภณัฑ์อยูใ่กลแ้หล่งชุมชน 
ท าใหก้ารจดัหาวตัถุดิบต่าง ๆ ท าไดง่้าย 
3.ผู ้ประกอบการมีช่องทางในการจัดจ าหน่ายและ
ประชาสัมพนัธ์ผลิตภณัฑคื์อ ถนนคนเดิน 
4.ผลิตภณัฑข์องผูป้ระกอบการมีรูปแบบหลากหลาย  
5.ผูป้ระกอบการมีการส่งเสริมการขายคือมีการแถม
ผลิตภณัฑใ์หก้บัลูกคา้ท่ีซ้ือผลิตภณัฑค์ราวละมาก ๆ 
6.ผูป้ระกอบการมีบรรจุภณัฑ์ส าหรับผลิตภณัฑ์ แต่จะ
เป็นบรรจุภณัฑแ์บบง่าย 
7.ผูป้ระกอบการมีความมัน่คงทางการเงิน และไม่ตอ้ง
แบกรับภาระทางดา้นหน้ีสิน 
8.ราคาผลิตภณัฑมี์ความเหมาะสมกบัราคาคู่แข่งขนั 
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5. การวิเคราะห์ SWOT Analysis ของ
คุณกุมาล ี เลศิวานิกาพร 

จุดอ่อน 
1.ผูป้ระกอบการไม่มีการส่งเสริมทางการตลาดและ       
มีการประชาสัมพนัธ์ทางด้านขอ้มูลผลิตภณัฑ์ค่อนขา้ง
นอ้ย 
2.บรรจุภัณฑ์ท่ีผู ้ประกอบการใช้เป็นแบบง่าย และ         
ยงัขาดรายละเอียดท่ีตอ้งระบุตามมาตรฐาน 
โอกาส 
1.รัฐบาลมีนโยบายในการส่งเสริมธุรกิจขนาดกลางและ
ขนาดย่อมอย่างจริงจัง ท าให้เปิดโอกาสในการขยาย   
ผลิตผลิตภัณฑ์หัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ของ
ผูป้ระกอบการ 
2.ในปัจจุบันมีหน่วยงานทั้ งทางภาครัฐและเอกชน           
ให้ค  าปรึกษาเก่ียวกบัการด าเนินธุรกิจขนาดกลางและ  
ขนาดย่อมอย่างจริงจงั ไม่ว่าจะเป็นทางด้านการผลิต            
การจดัจ าหน่าย การหาแหล่งเงินทุน ฯลฯ  
อุปสรรค 
1.เหตุการณ์ทางดา้นเศรษฐกิจ การเมือง และสังคมท่ีมี
การเปล่ียนแปลงอยู่บ่อยคร้ังส่งผลกระทบต่อการผลิต
ของผูป้ระกอบการ ท าใหร้าคาวตัถุดิบสูงข้ึน และการซ้ือ
ผลิตภณัฑข์องผูบ้ริโภคลดลง 
2.จุดอ่ิมตัวทางการบริโภคผลิตภณัฑ์หัตถกรรมสาขา
ศิลปะประดิษฐข์องผูบ้ริโภค 
3.ผลิตภณัฑส์ามารถท าการลอกเลียนแบบไดง่้าย และท า
ให้ผูบ้ริโภคแยกแยะผลิตภณัฑ์ของผูป้ระกอบการและ
คู่แข่งขนัไดย้าก 

6. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณประกายแก้ว  ปาณะวงค์ 

จุดแข็ง 
1.ผู ้ประกอบการมีความช านาญทางด้านการผลิต
ผลิตภณัฑห์ตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐม์านาน 
2.ผูป้ระกอบการมีเสถียรภาพทางการเงินท่ีมัน่คง          
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6. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณประกายแก้ว  ปาณะวงค์ 

3.ผู ้ประกอบการมีการตรวจสอบคุณภาพผลิตภัณฑ ์       
ทุกคร้ังก่อนท่ีจะมีการจดัจ าหน่าย 
4.ผู ้ประกอบการมีช่องทางในการจัดจ าหน่ายและ
ประชาสัมพนัธ์ผลิตภณัฑ์ท่ีแน่นอนคือ ตลาดนัดหรือ
ถนนคนเดิน 
5.สถานท่ีในการผลิตภณัฑ์ผลิตภณัฑ์อยูใ่นแหล่งชุมชน 
ท าใหง่้ายต่อการขนส่งสินคา้ 
6.ผูป้ระกอบการมีบรรจุภณัฑ์ส าหรับผลิตภณัฑ์ แต่เป็น
บรรจุภณัฑแ์บบง่าย 
7.ราคาผลิตภณัฑมี์ความเหมาะสมกบัราคาทอ้งตลาด 
จุดอ่อน 
1.ผูป้ระกอบการไม่มีตราสินค้าเป็นของตนเอง ท าให้
ผลิตภณัฑย์งัไม่เป็นท่ีรู้จกัของผูบ้ริโภคมากนกั 
2.บ รร จุ ภัณฑ์ ข อ ง ผู ้ป ร ะ กอบก า รไ ม่ มี ก า ร ระ บุ
รายละเอียดตามมาตรฐานท่ีก าหนดไว ้
3 .ผู ้ประกอบการไม่ มีการส่งเสริมการตลาด และ         
การส่งเสริมการขาย ท าให้ผลิตภัณฑ์ไม่เป็นท่ีดึงดูด
ความสนใจของผูบ้ริโภค 
4.ผู ้ประกอบการมีช่องทางในการจัดจ าหน่ายและ
ประชาสัมพันธ์สินค้าค่อนข้างน้อย ท าให้ผู ้บริโภค
รับทราบขอ้มูลเก่ียวกบัผลิตภณัฑน์อ้ยตามไปดว้ย  
โอกาส 
1.ปัจจุบันมีหน่วยทั้ งทางภาครัฐและเอกชน เข้ามา          
มีบทบาทช่วยเหลือผูป้ระกอบการธุรกิจขนาดกลางและ
ขนาดยอ่มอยา่งจริงจงั  
2.กระแสความนิยมผลิตภณัฑท่ี์ไดรั้บการรับรองคุณภาพ
จากทางภาค รัฐก า ลัง เ ป็น ท่ีสนใจของผู ้บ ริ โภค             
เปิดโอกาสให้ผูป้ระกอบการน าเสนอผลิตภัณฑ์ใหม่ 
และเพิ่มการขยายฐานลูกคา้รายใหม่ ๆ  
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6. การวเิคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณประกายแก้ว  ปาณะวงค์ 

อุปสรรค 
1.สภาวะทางด้านเศรษฐกิจ การเมืองและสังคม ส่งผล
กระทบต่อกระบวนการผลิต ไม่ว่าจะเป็นทางด้าน
วตัถุดิบท่ีมีราคาสูงข้ึน ค่าขนส่ง ฯลฯ 
2 . จุ ด อ่ิ ม ตัว ขอ งผู ้บ ริ โภคผ ลิ ตภัณฑ์หั ต ถก รรม                 
สาขาศิลปะประดิษฐ ์
3.ผูป้ระกอบการมีคู่แข่งขนัเป็นจ านวนมาก ทั้งน้ีมาจาก
การผลิตภณัฑ์หตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ไม่ตอ้งใช้
เงินทางดา้นการลงทุนมาก 
4.ผลิตภณัฑ์สามารถท าการลอกเลียนแบบกนัไดง่้าย ท า
ใหผู้ป้ระกอบการตอ้งมีการพฒันารูปแบบของผลิตภณัฑ์
อยูเ่สมอ 

7. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณเมสินี  เทพดา 

จุดแข็ง 
1.ผูป้ระกอบการมีประสบการณ์ในการผลิตหัตถกรรม
สาขาศิลปะประดิษฐม์านาน 
2.ผูป้ระกอบการมีความมัน่คงทางการเงิน เพราะเงิน
ลงทุนมาจากการใชเ้งินส่วนตวัทั้งหมด 
3.มีสถานท่ีผลิตอยู่ในแหล่งชุมชนท าให้ง่ายต่อการ
ขนส่งวตัถุดิบและผลิตภณัฑ ์
4.ผู ้ประกอบการมีใบก ากับคุณภาพผลิตภัณฑ์ให้แก่
ผูบ้ริโภค 
5.ผูป้ระกอบการมีการส่งเสริมการขายคือ ถา้เป็นสมาชิก
จะไดรั้บส่วนลด 10% จากราคาผลิตภณัฑท่ี์ซ้ือ 
6.ผูป้ระกอบการมีช่องทางในการจดัจ าหน่ายท่ีแน่นอน
คือ ผ่านทางร้านคา้ของผูป้ระกอบการ ตวัแทนจ าหน่าย 
และพนกังาน 
7.ผูป้ระกอบการมีตราสินคา้ และบรรจุภณัฑแ์บบง่าย 
8.ผูป้ระกอบการมีการประชาสัมพนัธ์ผลิตภณัฑ์ผา่นทาง
นิตยสาร ใบปลิว แผน่พบั และส่ือวทิย ุ
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7. การวิเคราะห์ SWOT Analysis ของ
คุณเมสินี  เทพดา 

9.ราคาผลิตภณัฑมี์ความเหมาะสมกบัตน้ทุนการผลิต 
จุดอ่อน 
1 .บรรจุภัณฑ์ของผู ้ประกอบการย ังขาดการระบุ
รายละเอียดต่าง ๆ เช่น ช่ือ ท่ีอยู ่เบอร์โทรศพัท ์
2.การออกแบบผลิตภณัฑ์ หรือรูปแบบของผลิตภณัฑ์ยงั
ไม่ตรงกบัความตอ้งการของผูบ้ริโภค 
โอกาส 
1.ปัจจุบันทั้ งทางภาครัฐและเอกชน เร่ิมหันมาสนใจ
ผูป้ระกอบการทางดา้นธุรกิจขนาดกลางและขนาดย่อม
อยา่งจริงจงั 
2.การเปิดเสรีทางการคา้ ท าให้เพิ่มโอกาสทางด้านการ
ผลิตผลิตภณัฑข์องผูป้ระกอบการ 
อุปสรรค 
1.ผูป้ระกอบการมีจ านวนคู่แข่งขันมากราย ทั้งน้ีเป็น
เพราะวา่ธุรกิจไม่ตอ้งใช้เงินลงทุนมาก2.ปัญหาทางดา้น
การเมืองและเศรษฐกิจท าให้ราคาวตัถุดิบ ค่าขนส่ง 
สูงข้ึนตามไปดว้ย 

8. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณจ าลองลกัษณ์  ไชยอนิทร์ 

จุดแข็ง 
1.ผู ้ประกอบการมีความรู้ความสามารถทางการท า
หตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐม์านาน 
2.ผูป้ระกอบการมีความมัน่คงทางการเงิน 
3.ผลิตภณัฑ์ของผูป้ระกอบการมีรูปแบบท่ีหลากหลาย
สวยงาม และสามารถตอบสนองความต้องการของ
ผูบ้ริโภค 
4.ผู ้ประกอบการมีช่องทางในการจัดจ าหน่ายและ
ประชาสั มพัน ธ์ผ ลิตภัณฑ์ผ่ านทางถนนคน เ ดิน           
งานแสดงสินค้าต่าง ๆ เช่น งานโอทอป งานท่ีทาง
จงัหวดัจดัข้ึน และการใช้ส่ืออิเล็กทรอนิกส์ (facebook 
และ Hi 5) 
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8. การวเิคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณจ าลองลกัษณ์  ไชยอนิทร์ 

5.ผูป้ระกอบการมีการส่งเสริมการขายคือ ลดราคาให้กบั
ผูบ้ริโภคท่ีมีการซ้ือผลิตภณัฑค์ร้ังละมาก ๆ 
6.ราคาผลิตภณัฑถู์กกวา่คู่แข่งขนั 
จุดอ่อน  
1.ผูป้ระกอบการขาดความรู้ความเข้าใจทางด้านการ
สร้างตราสินคา้และการออกแบบบรรจุภณัฑ ์ 
โอกาส 
1.การเปิดการค้าเสรีของรัฐบาล ท าให้เพิ่มโอกาส
ทางดา้นการผลิตผลิตภณัฑข์องผูป้ระกอบการ 
2.รัฐบาลมีนโยบายเขา้มาช่วยเหลือผูป้ระกอบการธุรกิจ
ขนาดเล็ก และธุรกิจขนาดกลางอย่างเอาจริงเอาจงั ทั้ ง
ทางดา้นการผลิต หรือการจดัจ าหน่าย 
อุปสรรค 
1.ปัญหาทางดา้นเศรษฐกิจส่งผลกระทบต่อราคาวตัถุดิบ 
2.จุดอ่ิมตวัของการบริโภคผลิตภณัฑข์องผูบ้ริโภค 
3.ผูป้ระกอบการมีคู่แข่งขนัจ านวนมากราย 

9. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณวรวทิย์  ซ่ือจริง 

จุดแข็ง 
1.ผูป้ระกอบการมีความรู้ทางการผลิตหัตถกรรมสาขา
ศิลปะประดิษฐม์านาน 
2.ผลิตภณัฑข์องผูป้ระกอบการมีรูปแบบแปลกใหม่ 
3.ผลิตภณัฑมี์ราคาถูกกวา่คู่แข่งขนั 
4 .ผู ้ป ระกอบการ มี ช่องทางการจัดจ าหน่ ายและ
ประชาสัมพนัธ์ผลิตภณัฑ์ผ่านทางถนนคนเดินววัลาย 
และถนนคนเดินวนัอาทิตย ์(ท่าแพ) 
5.ผูป้ระกอบารมีความมัน่คงทางการเงิน 
6.สถานท่ีในการผลิตอยู่ในแหล่งชุมชน ท าให้สะดวก       
ต่อการขนส่งและกระจายสินคา้ 
7.ผู ้ประกอบการมีการส่งเสริมการขายคือ ลดราคา
ผลิตภณัฑใ์หก้บัลูกคา้ท่ีซ้ือผลิตภณัฑค์ราวละเยอะ ๆ 
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9. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณวรวทิย์  ซ่ือจริง 

จุดอ่อน 
1.ผู ้ประกอบการมีช่องทางในการจัดจ าหน่ายและ
ประชาสัมพนัธ์ผลิตภณัฑ์ค่อนขา้งน้อย ท าให้ผูบ้ริโภค
ไดรั้บขอ้มูลเก่ียวกบัผลิตภณัฑไ์ม่ทัว่ถึง 
2.ผูป้ระกอบการไม่มีตราสินคา้และบรรจุภณัฑ์เป็นของ
ตนเอง เน่ืองจากยงัขาดความรู้ความเขา้ใจทางดา้นน้ีอยู่
โอกาส 
1.รัฐบาลเปิดการค้าเสรีเพิ่มมากข้ึน ท าให้เพิ่มโอกาส        
ในการผลิตของผูป้ระกอบการ 
2.รัฐบาลมีนโยบายสนบัสนุนผูป้ระกอบการธุรกิจขนาด
ยอ่มและขนาดกลางเพิ่มมากข้ึน  
3.มีหน่วยงานทางภาครัฐและเอกชนเข้ามาช่วยเหลือ
ผูป้ระกอบการทางดา้นการตลาด การผลิต เป็นตน้ 
อุปสรรค 
1.ผูป้ระกอบการมีคู่แข่งขนัทางการคา้ในตลาดเดียวกนั 
เป็นจ านวนมาก   
2.ปัญหาเศรษฐกิจและสังคมท่ีเกิดข้ึนอยู่ ส่งผลกระทบ
ต่อกระบวนการผลิตทางดา้นราคาวตัถุดิบ ราคาค่าขนส่ง  
3.เน่ืองจากการท าธุรกิจหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์
ใช้ เ งินล ง ทุนไม่ ม าก จึ งท า ให้ เ กิ ด ปัญหาในการ
ลอกเลียนแบบผลิตภัณฑ์ ท าให้ผู ้ประกอบการต้อง
พัฒนารูปแบบของผลิตภัณฑ์ให้มีความแปลกใหม่            
อยูเ่สมอ 

10. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณธัญรัศมิ์ โกมลนิธิพงศ์ 

จุดแข็ง 
1.ผูป้ระกอบการมีความรู้ทางด้านการผลิตหัตถกรรม
สาขาศิลปะประดิษฐม์านาน 
2.ผลิตภณัฑ์ของผูป้ระกอบการมีรูปแบบแปลกใหม่และ
มีคุณภาพ สามารถตอบสนองความต้องการของ
ผูบ้ริโภคไดเ้ป็นอยา่งดี 
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10. การวิเคราะห์ SWOT Analysis  ของ
คุณธัญรัศมิ์ โกมลนิธิพงศ์ 

3.ผลิตภณัฑมี์ราคาถูกกวา่คู่แข่งขนั 
4 .ผู ้ป ระกอบการ มี ช่องทางการจัดจ าหน่ ายและ
ประชาสัมพนัธ์ผลิตภณัฑผ์า่นทางงานแสดงสินคา้ต่าง ๆ 
และถนนคนเดินวนัเสาร์-อาทิตย ์
5.ผูป้ระกอบารมีความมัน่คงทางการเงิน เพราะใช้เงิน
ส่วนตวัมาช่วยในการบริหารจดัการธุรกิจ 
6.สถานท่ีในการผลิตอยู่ในแหล่งชุมชน ท าให้สะดวก   
ต่อการขนส่งและกระจายสินคา้ 
7.ผู ้ประกอบการมีการส่งเสริมการขายคือ ลดราคา
ผลิตภณัฑใ์หก้บัลูกคา้ท่ีซ้ือผลิตภณัฑค์ราวละเยอะ ๆ 
8.ผลิตภณัฑข์องผูป้ระกอบการไดรั้บการรับรองคุณภาพ
จากโครงการหน่ึงต าบลหน่ึงผลิตภณัฑ ์ระดบั 3 ดาว 
9.ผูป้ระกอบการมีบรรจุภณัฑ์แบบง่ายส าหรับผลิตภณัฑ์
ของตนเอง 
จุดอ่อน 
1.ผู ้ประกอบการมีช่องทางในการจัดจ าหน่ายและ
ประชาสัมพนัธ์ผลิตภณัฑ์ค่อนขา้งน้อย ท าให้ผูบ้ริโภค
ไดรั้บขอ้มูลเก่ียวกบัผลิตภณัฑไ์ม่ทัว่ถึง 
2.ผูป้ระกอบการไม่มีตราสินคา้เป็นของตนเอง เน่ืองจาก
ยงัขาดความรู้ความเขา้ใจของการมีตราสินคา้ และไม่มี
งบประมาณสนบัสนุนทางดา้นน้ี 
3.บรรจุภณัฑข์องผูป้ระกอบการขาดการระบุรายละเอียด
ตามมาตรฐาน เช่น ช่ือ ท่ีอยู ่เบอร์โทรศพัท ์ฯลฯ 
โอกาส 
1.รัฐบาลเปิดการค้าเสรีเพิ่มมากข้ึน ท าให้เพิ่มโอกาส    
ในการผลิตของผูป้ระกอบการ ตลอดจนมีการส่งเสริม
ผู ้ประกอบการ ธุร กิจขนาดกลางและขนาดย่อม                
อย่างจริงจัง  ไม่ว่าจะ เป็นทางการผลิต การตลาด           
การจดัจ าหน่าย และการประชาสัมพนัธ์ เป็นตน้ 
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10. การวเิคราะห์ SWOT Analysis   ของ
คุณธัญรัศมิ์ โกมลนิธิพงศ์ 

2.มีหน่วยงานทางภาครัฐและเอกชนเขา้มาช่วยเหลือและ
ให้ค  าปรึกษากบัผูป้ระกอบการทางการตลาด การผลิต 
การจดัจ าหน่าย ฯลฯ มากข้ึน 
อุปสรรค 
1.ปัญหาทางด้านการเมืองและเศรษฐกิจท่ีเกิดข้ึนใน
ปัจจุบันส่งผลกระทบต่อกระบวนการผลิต เช่นราคา     
ค่าขนส่งและราคาวตัถุดิบท่ีมีราคาสูงข้ึนกวา่เดิม 
2.ผูป้ระกอบการมีคู่แข่งขันทางการค้าและการตลาด          
ในระดบัเดียวกนัเป็นจ านวนมาก 
3.เน่ืองจากการท าธุรกิจหัตถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์
ใ ช้ เ งิ น ล ง ทุ น ไ ม่ ม า ก  จึ ง ท า ใ ห้ เ กิ ด ปั ญห า ก า ร
ลอกเลียนแบบผลิตภัณฑ์ ท าให้ผู ้ประกอบการต้อง
พัฒนารูปแบบผลิตภัณฑ์ให้มีความแปลกใหม่และ
ตอบสนองความตอ้งการของผูบ้ริโภคอยูเ่สมอ 

 ตารางท่ี 6.10 การวเิคราะห์ตามหลกัเกณฑ ์SWOT ในการบริหารจดัการธุรกิจของ 
                                               ผูป้ระกอบการหตัถกรรมสาขาศิลปะประดิษฐ์ 
                          
  

 




